عزيزي للتطوير العقاري تعلن عن وصول مبيعاتها من الوحدات إلى مستويات ما قبل الجائحة

[دبي - الإمارات العربية المتحدة، 8 مارس 2021] - أعلنت عزيزي للتطوير العقاري، المطور الخاص الرائد في دولة الإمارات العربية المتحدة، عن عودة مبيعات الوحدات في الشركة إلى مستويات ما قبل الجائحة، اعتباراً من مارس 2021.
وكان المطورون قد واجهوا تحديات في المبيعات أثناء فترة الإغلاق، وتمكنت عزيزي من بيع خمس إلى ست وحدات يومياً بعد تخفيف القيود. ومع اقتراب العام 2020 من نهايته، نجحت الشركة تقريباً في الوصول إلى مستويات ما قبل الجائحة، بمبيعات يومية تراوحت من 10 إلى 12 وحدة. ووصل حجم مبيعات الشركة حالياً إلى مستوى صحي، حيث يتم بيع ما يقرب من 12 إلى 15 وحدة يومياً. وأثبت الإطار المرن الذي تنتهجه الشركة في آلية المبيعات، والتزامها بالشفافية، والتركيز على إسعاد العملاء، وما توفره من عقارات متميزة ذات قيمة مضافة بمستوى عالمي، من التوصل إلى هذه النتيجة، وإظهار المزايا التي تتمتع بها.
وتتطلع عزيزي الآن إلى تجاوز مستويات ما قبل ظهور الجائحة، وتتوقع أن يزيد حجم مبيعاتها على 14 وحدة يومياً في الأشهر المقبلة، وتعزو ذلك إلى المستقبل الواعد للإمارة. ومع اقتراب انطلاق "إكسبو 2020 دبي"، ومتانة الأسس التي يقوم عليها اقتصادها المحلي، ونهج تفكيرها المستقبلي، ومرونة قيادتها، والمبادرات الجديدة المتعددة التي تطرحها، ستواصل الإمارة ازدهارها كمركز عالمي رائد للأعمال والسياحة والابتكار، لتحقيق النمو الاقتصادي الواسع.
وعلى مدار الأشهر الثلاثة الماضية، جاءت 69% من مبيعات الوحدات في عزيزي من مشروعها ريفيرا بمدينة محمد بن راشد، و 13% من مشاريعها في الفرجان، و 10% من مشاريعها في مدينة دبي الطبية، إضافة إلى 7% من مينا على نخلة جميرا، و 1% من مشروع أفينيو الذي تم إطلاقه مؤخراً في مدينة محمد بن راشد.
أما من حيث أنواع الوحدات، فقد استحوذت الوحدات من غرفة واحدة على 32% من مبيعات المطور، وكانت حصة وحدات التجزئة 27%، والاستوديوهات 19%، و 17% للشقق من غرفتين، و 5% للشقق من ثلاث غرف. 
وقال فرهاد عزيزي، الرئيس التنفيذي لعزيزي للتطوير العقاري: "إن محفظتنا الواسعة من الوحدات الفاخرة الحديثة المنتشرة في كافة الوجهات السكنية الأكثر جاذبية في الإمارة، إلى جانب اتباعنا نهجاً شفافاً قائماً على الإنجاز ومرتكزاً على إسعاد العملاء وتلبية احتياجاتهم، أصبحنا مطوراً يحظى بدرجة عالية من الثقة كخيار أمثل للمستثمرين والمستخدمين النهائيين في الإمارات وخارجها. لقد كان 2020 عاماً غير عادي، بل كان مليئاً بالتحديات لنا جميعاً، لكن الانتعاش القوي وقدرتنا على الصمود كانا أهم ما يميزنا".
وأضاف: "تعدّ مشاريعنا التي يتم تطويرها لتلبية تطلعات المشترين وتجاوزها، من بين أفضل الخيارات المتاحة لهم في دولة الإمارات العربية المتحدة، كما تحظى بجاذبية عالية في أوساط المستثمرين الدوليين. ويمثل تصميم جميع الوحدات في مشاريعنا استجابة مباشرة للاتجاهات والاحتياجات السائدة في السوق بعد بحثها وتحليلها بعناية، ويؤكد على ذلك أيضاً النسبة العالية من الوحدات المباعة لمشاريعنا قبل اكتمالها. إننا نعرب عن فخرنا بوصول أحجام مبيعاتنا هذا الشهر إلى مستويات قبل الجائحة، ونتطلع إلى تجاوز هذه الأرقام، في إطار مساعينا الهادفة إلى ضمان سعادة مستثمرينا".
ويمتاز ريفيرا بموقعه الاستراتيجي قرب ميدان ون مول الذي يجري تطويره حالياً، ومضمار ميدان الذي يستضيف كأس دبي العالمي، إضافة إلى مراكز الأعمال والترفيه والتجزئة الرئيسية في دبي. وصُمم المشروع لتقديم نمط الحياة الفرنسية المتوسطية إلى دبي، والتي لا تقتصر على إبراز الفن المعماري، وإنماء للاحتفاء بـِ "بهجة الحياة". ويمثل ريفيرا معلماً جديداً يتوقع له أن يضيف قيمة مميزة إلى المشهد العقاري.
ويطل كريك فيوز على مدينة دبي الطبية، ويتميز بإطلالاته البانورامية الخلابة على خور دبي الشهير وأفق داون تاون دبي الخلاب. ويقع المشروع على شارع الخيل، ولا يبعد سوى سبع دقائق من مطار دبي الدولي، وثماني دقائق من دبي مول، وتسع دقائق من الخليج التجاري ومركز دبي المالي العالمي. ويوجد العديد من مراكز الأعمال والترفيه والتجزئة الرئيسية في مناطق مجاورة من المشروع.
وفي الوقت الذي واجه فيه العديد من اللاعبين العالميين في القطاع تحديات جسيمة للصمود خلال فترات الوباء، كان 2020 لعزيزي للتطوير العقاري، عاماً حافلاً بالإنجازات والمحطات المهمة في مسيرتها. وخلال العام ذاته، أكملت الشركة أكثر من 300 طابق، وصبّت أكثر من 239,000 متر مكعب من الخرسانة، وشيّدت ما يزيد على 3.68 مليون قدم مربع من المساحة المبنية، وسجلت أكثر من 17.6 مليون ساعة عمل. ويقوم المطور الآن بإكمال أكثر من 10,000 وحدة هذا العام. وبفضل الانتعاش الواضح في مبيعاتها، تتطلع عزيزي إلى عام يتميز بتسجيل المزيد من الإنجازات.
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